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考慮する項目などの具体例

特別講演

コンサルタントを採用するクライアント

に求めるもの

講演２

コンサルティングの具体的な流れと、各

ワークショップ

境)、

参加者

ワークショップ

ルティング
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開 催 日

開 催 時 間

名 称

主 催 者 等

開 催 場 所

行 事 内 容

参 加 人 数

内容

演習付講演 1：「契約を勝ち取るための技術士の心構え

コンサルティング案件へのエントリー、

考慮する項目などの具体例

特別講演：「クライアントが契約したい望ましいコンサルタントとは？

コンサルタントを採用するクライアント

に求めるものを説明

講演２ :「コンサルティングの進め方の実際

コンサルティングの具体的な流れと、各

ワークショップ

、山室 美規男

参加者 4 名とファシリテータから成るグループ

ワークショップを行った。

ルティングを疑似体験

        会場全景

公益社団法人

22 年度技術士開業及び業務開拓のための研修会

2023 年 2 月

10:00～16:35

2022 年度技術士開業及び業務開拓のための研修会（

公益社団法人

波止場会館

コンサルティング

でコンサルティンク

両面から説明し

ークショップ

コンサルティング

・参加者    

          

・主催者側参加者

契約を勝ち取るための技術士の心構え

コンサルティング案件へのエントリー、

考慮する項目などの具体例を説明した。

クライアントが契約したい望ましいコンサルタントとは？

講師

コンサルタントを採用するクライアント

説明した。

コンサルティングの進め方の実際

コンサルティングの具体的な流れと、各

:ファシリテータ

美規男氏（電気電子

名とファシリテータから成るグループ

を行った。参加者には

を疑似体験していただいた

会場全景         

公益社団法人

年度技術士開業及び業務開拓のための研修会

月 25 日（土

16:35

年度技術士開業及び業務開拓のための研修会（

公益社団法人日本技術士会

波止場会館 4階大会議室

コンサルティングの

コンサルティンク契約

から説明した。後半は

ークショップ(グループ討論と、ファシリテータとの質疑応答

コンサルティングの実際を

      

          

・主催者側参加者  

契約を勝ち取るための技術士の心構え

コンサルティング案件へのエントリー、

を説明した。

クライアントが契約したい望ましいコンサルタントとは？

講師 清水 泰行

コンサルタントを採用するクライアント

コンサルティングの進め方の実際

コンサルティングの具体的な流れと、各

ファシリテータ 北本

電気電子）、金井

名とファシリテータから成るグループ

参加者にはグループ

ていただいた。

         

日本技術士会

年度技術士開業及び業務開拓のための研修会

土）

年度技術士開業及び業務開拓のための研修会（

日本技術士会 神奈川県支部

階大会議室(横浜市中区海岸通１丁目１

の実際を学ぶ

契約を勝ち取る

後半は講演 2
グループ討論と、ファシリテータとの質疑応答

の実際を模擬体験していただいた。

  17 名（正会員

          (募集 20

  11 名（講師

契約を勝ち取るための技術士の心構え

コンサルティング案件へのエントリー、採用マッチングにおける自己アピール注意点、契約時に

を説明した。

クライアントが契約したい望ましいコンサルタントとは？

泰行氏(元東洋ガラス株式会社社長

コンサルタントを採用するクライアント側から見た採用したい

コンサルティングの進め方の実際」

コンサルティングの具体的な流れと、各過程の進め方と注意点を説明した。

北本 達治氏(化学

、金井 隆雄氏(化学

名とファシリテータから成るグループで

グループ討論

。

         山室講師

日本技術士会 神奈川県支部

年度技術士開業及び業務開拓のための研修会

年度技術士開業及び業務開拓のための研修会（

神奈川県支部

横浜市中区海岸通１丁目１

実際を学ぶための研修会

を勝ち取るための要点を

2 でコンサルティングの

グループ討論と、ファシリテータとの質疑応答

模擬体験していただいた。

名（正会員 15 名、未加入技術

20 名、参加申込

（講師 4 名、スタッフ

契約を勝ち取るための技術士の心構え」  講師

採用マッチングにおける自己アピール注意点、契約時に

クライアントが契約したい望ましいコンサルタントとは？

元東洋ガラス株式会社社長

から見た採用したい

講師 畠山

過程の進め方と注意点を説明した。

化学)、原

化学)

で“接着剤の凝集故障対策

討論とファシリテータとの質疑応答

山室講師    

神奈川県支部

年度技術士開業及び業務開拓のための研修会 実施報告書

年度技術士開業及び業務開拓のための研修会（実践

横浜市中区海岸通１丁目１) 

研修会。前半は

ための要点を、技術士側とクライアント側

でコンサルティングの

グループ討論と、ファシリテータとの質疑応答

模擬体験していただいた。

名、未加入技術

名、参加申込 20 名、

名、スタッフ 7名）

講師 山室

採用マッチングにおける自己アピール注意点、契約時に

クライアントが契約したい望ましいコンサルタントとは？」  

元東洋ガラス株式会社社長)

から見た採用したいコンサルタント

畠山 晶氏（応用理学

過程の進め方と注意点を説明した。

眞一氏(応用理学

接着剤の凝集故障対策

ファシリテータとの質疑応答

    清水講師    

実施報告書

実践コース）

前半は演習付講演

技術士側とクライアント側

でコンサルティングの流れを説明し

グループ討論と、ファシリテータとの質疑応答)を通して

名、未加入技術士 2 名）

名、当日欠席

名）  

美規男氏（

採用マッチングにおける自己アピール注意点、契約時に

  

コンサルタントとコンサルタント

応用理学）

過程の進め方と注意点を説明した。

応用理学)、村木

接着剤の凝集故障対策”を仮想テーマとし

ファシリテータとの質疑応答を通して

    畠山講師

演習付講演 1 と特別講演

技術士側とクライアント側

説明した。更に

通して、参加者に

名）

当日欠席 3 名)

（電気電子）

採用マッチングにおける自己アピール注意点、契約時に

コンサルタント

、村木 孝夫氏(

を仮想テーマとし

を通してコンサ

畠山講師

   

と特別講演

技術士側とクライアント側の

更にワ

、参加者に

）

採用マッチングにおける自己アピール注意点、契約時に

コンサルタント

(環

を仮想テーマとした

コンサ

   


